Od konicku

k prosperujici ¢
zhacce v

Kompletni strategicky privodce
zaloZzenim a fizenim byznysu
s rucnimi vyrobky (Pravo,

Finance, Rist). \

Vizualni playbnﬂk'pru
tviirce a femesiniky.
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Transformace: Z tvurce se stava podnikatel
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Podnikatel / CEO j

N

Hobby Tvurce
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v~ Muj ¢éas ma jasnou finanéni hodnotu. 0
v Znam své naklady do posledni kuruny.l
7

|_|I_

I /

> Hlavné, Ze mé to bavi.

'fﬁ
Cenu strelim od boku, at se to hlavné proda.
| \

v~ Mam nastavenou strategii, ktera firmu

Dane a urady neresim, je to jen privydélek. lan AL
uzivi a umozni Ji rust.
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Y
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Abyste promenili konicek v uspésny byznys, musite se na své vyrobky

zacit divat nejen jako umeélec, ale predevsim jako stratég.
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Pravni zaklad: Kde zacit?

OSVC

Naklady na zalozeni cca 1000 Kc

Nizka - staci danova
evidence / pausal

Administrativa
a Ucetnictvi

Sl rIOI

v

8 000 -20 000 K¢

1

/

Celym osobnim

e majetkem

Zamestnavani

i : Slozitejsi
a investice

71-2 roky O ajetkem spolecnosti

r 1.5-2 mil.

Vysoka — podvojné
Ucetnictvi

rhodné pro rust
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Administrativni checklist: Nez prodate prvni kus

L]

1. Zivnostenské
opravnéni

Volna zivnost
(,Vyroba, obchod a
sluzby neuvedené

v prilohach 1 az 3%).
Lze vyridit online
(Porta ob¢ana) nebo
na Uradeé.

2. Pojisténi
(CSSZ aVZP)

Hlavni cinnost:
Povinnost platit
minimalni zalohy ihned.

lllll

(Pri zaméstnani/studiu)
Odvody se plati zpétné
az z realneho zisku.
Prvni rok bez zaloh.

ke

3. Danovy rezim

Pro handmade tvirce

e nejlepsi Vydajovy ™

\_pausal (60 %) — stat
automaticky odedte
60 % z pfijm0 jako
virtualni naklady.

Alternativou je fixni
Pausalni dan.

||

4. Sidlo
a provozovna

Nutnost dolozit pravni
divod k uzivani
prostor (souhlas
vlastnika nebo
vlastnictvi).
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Produktove pasti: Zvlastni regulace a certifikace

Vyroba béznych dekoraci nebo Sperkl podléhd pouze obecnym pravidlim. U uréitych
kategorii ale hrozi vysoké pokuty a stazeni z trhu, pokud nedodrzite normy EU.

: l'akayv Pro deti Kosmetika StYk : Specifickeé
er{‘%?ggg{ilelé?teqﬂtie. (Mydla, krémy) s potravinami berpetnostni
ovani s ot g ani
bezpecnosti materidly VyZaduije registraci, Glazury na*ke[amlce Ci piktogramy 2 v?ru?zg |
technicka dnkumentacé hygienickeé schvaleni laky na dreve nesmi pro spotrebitele p

uvolhovat toxiny. pozZarem.

a povinné oznagéenj C
= Nutne atesty.

provozovny a prisné
testy slozeni.
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Nejvétsi chyba tvurcu: Anatomie spravné ceny

Pokud prodavate pod cenou, podnikani vas brzy vycerpa. Vas ¢as ma svou hodnotu.

@
/ Marze: 375 K¢

(20—-40 % polstaf pro rozvoj
firmy a marketing)

Rezie: 100 K¢
(energie, nastroje, obaly)

CAS/PRACE: 1 000 K¢
(5 hodin prace x 200 K&/hod)

Material: 400 K¢
(vIna, knofliky, Stitky)

=>

Doporucena prodejni cena:

1875 Kc

T Germin Motebook



Financni realita: Kdy zacnete skutecneé vydelavat?

7 i

Modelovy priklad: LUJ
Vyroba dievénych dekoraci.
Mésicni fixni naklady = 30 000 K&.
Cisty zisk z 1 kusu = 245 K&.

Bod zvratu: Musite prodat 123 vyrobk( mési¢né,
abyste zaplatili provoz. Od 124. kusu jste v zisku.

\

Konzervativni odhad | Realisticky odhad Ambiciozni odhad
20 ks/mésic | 80 ks/mésic 200 ks/mésic
(Obrat 206 400 K&/rok) | (Obrat 825 600 K&/rok) (Obrat 2 064 000 K¢&/rok)

-> Ztrata. -> Blizi se udrzitelnosti. -> Cas prejit na s.r.o.!

T Cermin Motebook



Mapa prodejnich kanalu: Kde nabidnout své produkty?

Vysoka o

e Fyzicke trhy Vlastni E-shop
(Mint Market, Dyzajn (Shoptet, UpGat
market)

Budovani vlastni nezavislé
znacky, Zadné provize.

Cg Nevyhoda: Mésicni poplatky,
nutnost investovat do
vlastni placené reklamy.

Prima interakce, budovani

vztahu tvafi v tvar. ﬂ

Nenahraditelna zpétna Socialni sité
vazba. (Instagram, FB)

3 Nulové poplatky, osobni
Handmade portaly p#bﬂévrﬁ poplatky, osobni

(Fler.cz, Etsy.com)

e Ca Nevyhoda: Slozitéjsi
Obrovska zakladna automatizace objednévek,
Kupujicich, snadny start. riziko chaosu.

Kontrola nad znackou a ziskem

Ce Nevyhoda: Vysoka konkurence, provize (5-15 %).
Doporuceno pro test trhu.

Nizka

Nizka Narocnost na spusténi a marketing Vysoka

T Cermin Motebook
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Zazitek ze znacky: Lidé nekupuiji jen véc, kupuji vasi vasen

3 Ruéné psany vzkaz. ’
~ Osobni podékovani

buduje loajalitu. )i

Kvalitni produktova
fotografie.

Rucni prace se prodava
oCima. Ostré svétlo,
Cisté pozadi. Vizual
musi obhajit cenu.

2 Unikatni balem’.

Zabalte produkt tak, aby
rozbalovani byl zazitek.
Zakaznik musi okamzité

citit exkluzivitu rucni
prace. ‘

Proc to delate? Jaké materialy pouzivate? Ukazte ,behind the scenes”.

Vas pribéh je vase nejvétsi konkurenéni vyhoda vuci velkovyrobé.



Ochrana znacky a intelektualniho vlastnictvi

1. Autorska prava 2. Ochranna znamka 3. Spotrebitelske pravo
(Copyright) (Trademarks) a GDPR
Zakaz pouzivani cizich motivu Pred spusténim e-shopu / Prodej pfes internet vyZaduje f
(filmoveé postavy, znama loga). proverte nazvy v databazich neprustrelné Obchodni
# UPV (CR) a EUIPO (Evropa). podminky, reklamaéni fad
5 | (postup odstoupeni od smlouvy)
Pozor na motivy DE”"‘E Registrujte si vlastni znacku, a zabezpedeni dat zakaznikU.
Marvel nebo Star Kam aby vam ji nikdo neukradl. Kontroluje COI.
Neoprdvnéné uziti hrozi

drtivou drtivou
2dr3ovaci Salobou a
ndhradou 3kody.
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Skuteéna mapa rizik: Ceho se tvirci boji vs. co je realné znidi

N

Chybna

cenotvorba

Nedostatek (Skére 25)

materialu
(- Reklamace

Sy "'/
(O—— Dariové chyby

Pravdépodobnost
(Probabiiity)

/’) () GDPR
(O Podnikéni bez Zivnosti

(Lidé ce toho boji,
ale riziko je v praxi >
margindlni) Dopad (Impact)

Synthesis Insight
Zasadni zjisténi: Urady a byrokracie nejsou vasi nejvétsi hrozbou. Nejvétsim rizikem

(s nejvysSim dopadem) je podcenéni vlastni prace a neschopnost produkt prodat s marzi.




Akcni plan: Od napadu k vlastnimu e-shopu

4. Rust a Budovani Znacky
Vyhodnoceni ziskovosti, sber

zpétné vazby z trhi, budovani
3. Test Trhu (Fler/Etsy & IG) komunity pfes Storytelling.
Foceni produktdl, budovani

profilG a prvni prodeje na \ ~—

zavedenych portalech s nizkym 7~

: s rizikem.

1. Analyza a Pravo el N
Definice produktu,

provéreni norem (CE,

hracky) a zalozeni Zivnosti
(0SVC).

5. Nezavislost a §kélmré_ni’

”——-‘
Spusténi vlastniho e-shopu
(Shoptet). Pri obratu nad 1,5 mil. K¢
| | N | prechod na s.r.o. a expanze do

i g zahranici.

2. Cenotvorba a Kalkulace

Zapocitani materialu, prace (hodinova
sazba!) a marZe. Nastaveni vydajového
pausalu (60 %).

T Cermin Motetook



Shrnuti: 3 zlata pravidla Uspésného tvurce

1. Vazte si
sveho casu

2. Legalizujte
chytre

Nikdy nepracujte pod ) Zacnete s nizkymi
cenou. Vase hodinova

sazba a marze jsou tim,
co udrzi vas byznys
nazivu.

nejlepsi volba. Zbytek
reste az pri rustu.

Vas prvni krok: Sednete si k papiru a spocitejte si svou skutecnou, nekompromisni prodejni cenu,

ﬂ
é@

' y. OSVC s
vydajovym pausalem j

pro start a testovani trhu

e

Q

3. Prodavejte
pribeh

Lide si mohou koupit
tovarni vyrobek levnéji.
U vas kupuiji jedinecnost,
emoce a vas rukopis.

Ukazte jim to v baleni i
na fotkach.

ni Notebook



