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L Zdravotnickeé lyceum - Ekonomie (2. rocnik)
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Tvoje mise:

Od napadu k trzni strategii

Cil mise

Prozkoumej trh, navrhni
inovativni produkt pro zdravy
zivotni styl a sestav jeho
kompletni 4P strategii.
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/; Parametry
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Samostatna prace. Casova
dotace: 30 minut.
Hodnoceno znamkou.

Strategicky dokument
(.docx) integrujici textove
analyzy a datové tabulky
z Excelu.
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Vybér projektu: Zvol si svuj startup

e

Mobilni

aplikace

(Sledovani pitneho
rezimu)

(Pro studenty)

Sportovni

naramek
(Pro mlade lidi)

S

Vyber si jednu cestu.

Na nf postavis cely
sviij priizkum.

(Prvni pomoc)

(Vlastni produkt/sluzba se
zdravotnickou tematikou)
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Ramec 4P: Anatomie uspechu

P

Produkt Cena - Price
. Co nabizime? Jakou to ma hodnotu?
(Resi konkrétni problém (Spravné ocenéni, které
“ nebo uspokojuje potrebu) zakaznik akceptuje)

||. i

Ty
.
-

Propagace - Promotion Distribuce - Place
Jak se o tom dozvi? Jak se k tomu dostanou? 7’
(Nastroje pro efektivni — (Cesty a mista prodeje k > 4
komunikaci) Zzakaznikovi) v

|
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Ukol 1: Préizkum terénu a analyza
konkurence (10 bodu)

Datova vrstva

Najdi alespon 2
existujici produkty.

v

Analyticka vrstva

Syntéza (min. 5 vét):

Co maji vybrané produkty spolecneho? V ¢em
se naopak zasadné lisi?
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Ukol 2: Jadro inovace (8 bodu)

Trh: Co uz existuje

Q_ Jaké funkce nabizeji konkurenti?

?7  Jaké potieby uspokojuji?

@5 Kdo je jejich cilovka?

' Nazev tvého produktu:

Klicova odlisnost (V ¢em jsi lepsi?):

Tvoje reseni: Novy standard

Typ: | | Vyrobek | | Sluzba | | Kombinace

Cilova skupina:

Jaky problém fesi:

3 hlavni vyhody:

VsSe zpracuj formou souvislého textu do svého dokumentu.
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Ukol 3: Cenova strategie (8 bodti)

Nazev produktu Cena Zdroj informaci Cenove akce/zvyhodneni

Min. 2
konkurenti

S & B

Levny Stredné drahy Prémiovy

Strategické rozhodnuti

Jaka je tva cena a proc? Jak cena ovlivni rozhodovani zakaznika?
Jaka je tva pozice (levny/stredni/premium)? Jakeé jsou vyhody a nevyhody této strategie?
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Ukol 4: Cesta k zakaznikovi (8 bodt)

Misto prodeje | Online vs. Osobni
Distribuéni kanaly | Dostupnost

Vyroba / Tvorba Zakaznik

TvUj textovy navrh

v Kde bude produkt dostupny?
v Pro¢ zrovna tento zptisob?

|+ Jaké vyhody to pfinese zakaznikovi?
v Jak tento prodej ovlivni celkovy Uspéch?

Aplikace
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Ukol 5: Zasah cilovky (10 bodti)

IS

Web/SEO

Video

Nastroj

bt propagace

Social Media

)
% h ® Vyber min. 3 propagacni

nastroje a zdGvodni je.
PR

® Definuj cilovou skupinu
reklamy.

Misto

(sit/web) Ucinnost

Vytvor viastni reklamni
slogan!

ZdUvodni, pro¢ bude
kampan uspéesna.
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Zavérecna sebereflexe a synergie (6 bodu)
R s T D

Produkt
Me 100-150 vord finale

Které informace z internetu byly
nejdulezitéjsi?

Co té tento prizkum naudil o
marketingu?

| S| USPECH Propagace Jak pomohly zdroje k vytvoreni
_ mixu?

Kli¢ova otazka: Jsou tvlj Produkt,
Cena, Distribuce a Propagace
vzajemneé sladéné?

Distribuce

Své zavery podloz konkrétnimi
priklady ze své prace!
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Technické parametry mise

Pre-flight checklist

Format: Dokument Word (.docx).

Integrace dat: Excel tabulky viozeny primo do Wordu (jako tabulka nebo
obrazek).

Rozsah: 2-3 strany formatu A4.
Originalita: Pouzivej vyhradné vlastni formulace (ZAKAZ COPY-PASTE).

Citace: Minimalné 3 internetove zdroje s funkcnimi odkazy.
C ? o Y

OOOOO

\ L} 15 ; Odevzdani: Do konce
vyucovaci hodiny.
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Hodnotici kritéria: Jak vypada excelence

1. Kvalita prlizkumu: Dlkladna prace s dlvéryhodnymi zdroji.

C )
2. Aplikace 4P: Spravné a smysluplné pouziti marketingového mixu.

@ P
3. Datova integrace: Bezchybné propojeni Excel tabulek a Wordu.

& )
4. Logika a argumentace: Jasné zdUlvodnéni vSech strategickych rozhodnuti.
( )
5. Uroven zpracovani: Formalni Uprava a vlastni originalni formulace.

\ )

TVA STRATEGIE JE PRIPRAVENA. MISE ZACINA.
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