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Podnikani v praxi: Tvuj prvni byznys plan

Komplexni privodce tvorbou podnikatelského zaméru pro 3. rocnik Zdravotnického lycea

(© Vystupy: DOCX & XLSX J

Casova dotace: 60 minut (Start)
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Tvoje mise: Od napadu k realizaci

Zalozis vlastni podnikani v oblasti zdravotnictvi, zdravého zivotniho stylu nebo péce

o Clovéka. Vyber si svuj obor:

Nutricni
poradenstvi

0

Prodej zdrave
VyZivy

.

Masérskeé sluzby

oy

Pohybove
poradenstvi

90

| Prodej zdravotmckych

pomtucek

Vlastni
(po schvaleni)
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Roadmapa projektu

Vystup do Wordu @ Vystup do Excelu
(Text a argumentace) (Data, tabulky, vzorce)

1. Faze: 2. Faze: 3. Faze: 4. Faze: Trh 5. Faze:
Forma Povinnosti Rozpocet (Konkurence Hospodareni
(Pravni ramec) (Statni instituce) (S;Z;?;SC' a klienti) (Zisk a ztrata)
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Krok 1: Pravni zaklady (OSVC vs. s.r.o.)

Word

(150-200 slov)

Jakou formu zvolis pro svuj start? /
4 h 7 B
O p— Emn
OSVC =il s.r.o.
3 ol
— ——— [—— —
| — ot _____fff - -~ - Rl -_h__h‘————___ = s ——
| e el ( Ruceni za zavazky (Kdo nese riziko?) ) il
jgeasest N - e
BE E_E_—_ . f_r__d_ﬂ____a—*"_;_ H____"-—h__________h = _ﬂ_d_ﬂ__.__d__ﬂ—
e il ( Narocnost zalozeni (Jak tézké je zacit?) ) v e
d_-—-—*__ff__; E__—_h_______-——__, ___r“ff_ﬂ_ o _q_h___'—*—--
Pt ——— [ A
§ __h‘—-—_________ N d____ﬂ—ff_ e 2 . e . _q__“——-______h____ _Ff______ﬂ—f‘f
s e Administrativa (Papirovani béhem roku) P
s . ‘ p e 500 i T
— — A— —— | —— o
P e ( Naklady (Pocatecni i provozni) ) TaEEe
_— B _H S i . e RS T =" B, 0

V souvislém textu (150-200 slov) argumentuj, kterou formu si vybiras a proc je pro tvilij konkrétni

obor nejlepsi.

© T Gemini Natebook



Krok 2: Mapa statnich instituci

Komu se zodpovidas po spusteni byznysu?

Pro kazdou instituci zjisti
na internetu a popis:

1. Jaka je tva zakladni
povinnost?
2. Jaky to ma vyznam?

3. Jakeé jsou dusledky,
pokud tuto povinnost
nesplnis?

Financni

UE sprava

Zdravotni
pojisStovna

Word (3-5 vet

na kazdé téma)

&
@iy

Podnikatel

F Dato?a"
24 schranka

Nezapomen popsat vyznam a vyuziti Datové schranky!

Kazde téma zpracuj do samostatnéeho odstavce.

T Gernind Mot



Krok 3: Anatomie zakladatelského rozpoctu

E Excel

(Tabulka)

Jaké realné naklady té cekaji pri startu podnikani?

e,

Notebook

Mobilni telefon
Webové stranky
Reklama

Vybaveni provozovny
Software/Licence

Financni rezerva

+ 1 Vlastni polozka dle oboru = =SUMA() Nutnost: Realné ceny z internetu.

Sestav odstavec (min. 5 vét): Proc jsi vybral tyto polozky? Jaka je celkova
¢astka? Z jakych zdroji budes podnikani financovat?
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Excel

Krok 4A: Kdo stoji proti tobe? (Analyza & ke

Analyza konkurence a tvé misto na trhu.

Cena

Najdi 2 skutecné konkurenty ve svém oboru.

Strategie (Word):

V ¢em presné se od nich na trhu odlisis ty?

AN Nazev Nabizena Orientacni Internetovy
- konkurenta sluzba/produkt cena zdroj
” x
4 Y

Napiste porovnani obou konkurentt. Jaké jsou jejich silné stranky?

T Germin Motebook



Krok 4B Kdo je tvi’lj idealm kllent‘7 I =) 005 :

Vék a demografie Zivotni styl
(Kdo to je?) ' (Jak Ziji?)

Potreby a zajmy Duvody k nakupu
(Co fesi za problém?) (Pro¢ si vyberou tebe?)

"""" : © O Germing Motetbook



Krok 4C & 4D: Zakony poptavky Y e

Odhad poptavky (min. 5 veét)

Bude poptavka vysoka, stredni, nebo nizka?
ZdUvodni pro€. Kdo jsou hlavni odbératelé? Méni
se zajem zakaznikl béhem roku (sezonnost)?

Faktory vlivu (min. 6 vét)

P 4
Positive factor O # , i
_ <+ Jeden faktor, ktery poptavku zvysi (napf.
- N Negative factor trend, dotace, sezéna).
== Jeden faktor, ktery poptavku snizi (nap.
inflace, nova konkurence).
@ B ] o —
._____,./ \. / \-/ \.____. y .\. Popis dopad kazdého faktoru na uspéch tvého

byznysu (min. 3 véty na faktor).
Leden U B D K C & S 7 R L Prosinec
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Krok 5A: Finanéni motor - Naklady oy

.
FIXNi NAKLADY o

Nezavisi na poctu zakazniku
(platis je, i kdyz nic neprodas).

VARIABILNi NAKLADY (¢

Rostou spolecné s poctem zakazniku
(Cim vice prodas, tim vice té to stoji).

Ukol: Excel tabulka, min. 3 polozky Ukol: Excel tabulka, min. 3 poloZzky
(napf. najem, internet, ucetni). (napf. material, pohonné hmoty, zboZi).
- Y, \_ J

V obou tabulkach nezapomen vypocitat celkovou sumu pomoci vzorce!
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Krok 5B & 5C: Pravda ukryta v cislech

(Hospodarsky vysledek)

[CENA SLUZBY x POCET [FIXNI + VARIABILNI —
ZAKAZNIKU = VYNOSY] NAKLADY]

[ZISK / ZTRATA]

p
Data

&8

(=0

Vynosy (Excel):
Stanov realnou cenu jedné sluzby/produktu.

Odhadni realisticky pocet zakaznik( za prvni
meésic. Vypocitej celkové vynosy.

Vysledek (Excel):
PouZij rovnici nahore k vypoctu hospodarského
vysledku za prvni mésic.

| @ Excel (Vypocty)

Word (min. 5 vét
zhodnoceni)

Analysm

- Hodnoceni (Word):
Napiste slovni zhodnoceni (min. 5 vét).
PreZil tvlj byznys prvni mésic? Dosahl jsi zisku

nebo ztraty a pro¢? Jaka opatreni bys zavedI(a)
pro zlepseni hospodareni v budoucnu?

M Germin Notebook



Pravidla hry: Formalni pozadavky

E Microsoft Word Microsoft Excel
(Textovy vystup) (Datovy vystup)
o Vlastni formulace (zakaz e VSechny vypoc€ty musi byt
kopirovani textu z internetu). realizovany pomoci zabudovanych
e Pfehledna struktura s jasnymi vzorcu (zadné ruéni pocitani).
nadpisy. e Finalni tabulky bud' vloz pfimo do
e Seznam pouzitych internetovych Wordu, nebo odevzdej jako
zdroju na konci dokumentu. samostatny soubor formatu XLSX.

e Doporuceny celkovy rozsah: 2-3
strany AA4.



Anatomie tve znamky (Hodnoceni)

Zakladatelsky

rozpocet: 15 b. Trh, nabidka a

poptavka: 20 b Prevod na znamku

Povinnosti vici 81-90 =1
statu: 10 b.
/1-80 =2
Forma 61-70 =3
podnikani: 10 b. ;
Naklady, 51-60 = 4
vynosy, zisk a
Graficka Uprava a i e 0-50=5

prace se zdroji: 15 b.

[@ VSimni si, Ze 15 bodu ziskavas jen za peclivou formu, vizualni Upravu a citace zdroju! J
=
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Zaverecne tipy pro uspech

B—

Rule 1: Ukladej
prubézné

Elektronika selhava v
nejhorsi mozny moment.
Nedovol, abys prisel(la)
O data.

Rule 2: Bud'realista

Cilem neni vymyslet
oohadkovy zisk, ale

Hledej skutecné ceny
a realna data.

postavit realisticky model.

il
[

Rule 3: Mysli v
souvislostech

VSe je propojené. Pokud
si v kroku 3 koupis
luxusni vybaveni, musi
se to logicky

promitnout do tvych
nakladl v kroku 5.

Logické uvazovani, ekonomické souvislosti a pecliva argumentace z tebe udélaji uspésného podnikatele. Hodné Stésti!
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